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Гипотеза:Гипотеза:
Возможно, открытие Возможно, открытие 
малого бизнеса малого бизнеса 
сопровождается сопровождается 
трудностями, а ведение трудностями, а ведение 
бизнеса имеет много бизнеса имеет много 
рисков, поэтому люди рисков, поэтому люди 
боятся стать боятся стать 
индивидуальным индивидуальным индивидуальным индивидуальным 
предпринимателемпредпринимателем..



Открыть свой бизнес с нуля не так сложно, как 
кажется,
однако большинство начинающих 
предпринимателей не знают, с чего именно 
нужно начать и какую сферу бизнеса выбрать. 
Даже в условиях кризиса можно найти и 
реализовать прибыльную стратегию. Так, реализовать прибыльную стратегию. Так, 
текущая экономическая ситуация, вызвавшая 
уменьшение доли импортных товаров на 
отечественном рынке и их сильное удорожание, 
предоставляет хорошие возможности для нового 
начинания.



Чтобы начать свое дело (открыть парикмахерскую) 
необходимо пройти несколько этапов.
Первое- регистрация ИП. Для этого необходимо 
обратиться в 
налоговую службу или зарегистрироваться через 
Госуслуги.
Второе- надо решить вопрос с помещением и 
оборудованием.оборудованием.
Третье- изучить санитарные требования к организации и 
ведению данного вида деятельности. Санитарный 
минимум необходимо сдавать два раза в год. 
Четвертое- нужно платить ежемесячный налог, с 
которого деньги будут отчисляться в Пенсионный фонд и 
в фонд обязательного медицинского страхования.
Пятое- оплата коммунальных услуг.



Вид платежа Сумма (руб.) Периодичност

ь

Итого в год 

(руб.)

Аренда помещения. 8 м2 5000 В месяц. 60000

Сан П и Н. 800 Два раза в год. 1600

Налог. 3400 В месяц. 40800

Свет+вода+мусор. 800 В месяц. 9600

5000 6 месяцев 30000

Необходимые затраты.
Таблица 1.

Отопление.

(в холодное время года)

5000 6 месяцев 30000

Всего за год

В месяц

142000

11833,4



Когда окупится это бизнес и будет идти чистая 
прибыль? 
Допустим в селе, в день бывает около 5 человек и за 
каждого клиента 300 рублей.
5*300=1500 руб. в день
240 рабочих дней *1500=360000 руб. в год. 
142000+41280=183280 руб. всех затрат в первый год142000+41280=183280 руб. всех затрат в первый год
360000-183280=176720 руб. прибыли в первый год, в 
месяц 14726,7 руб.



Выводы и рекомендации
В первый год все материалы окупятся. 
Важно вовремя платит за все.
Трудность заключается в нахождении помещения и 
его оборудование. 
Самое главное не завышать и не занижать цену, и 
тогда люди будут к вам идти
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